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Internet. La cave a vin online, fondée en 2009, a levé 250 000 € et poursuit son
développement, notamment a I'international.

Cavissima se bonifie

garde en ligne. Voici, en
Jrésumé, ce que propose
Cavissima, fondée par Thierry
Goddet en 2009. Le concept
semble réussir a la jeune
pousse. Lentreprise a pour-
suivi son développement
cette année et Thierry Goddet
confie que I'activité enregis-
trée dépasse ses espérances.

Basée a Saint-Didier-au-
Montd Or, Cavissima propose
aujourd’hui une offre en trois
volets. Une boutique en ligne,
avec plus de 600 références,
sélectionnées par le Meilleur
Ouvrier Sommelier de France
2007, John Euvrard, un service
de stockage sécurisé en chai
en Bourgogne et une solution
logicielle maison de gestion
etde valorisation de cave. Lin-
ternaute, pour constituer sa
cave, peut choisirlesvins ala
carte ou faire confiance a un
plan de constitution de cave
élaboré, la encore, par John
Euvrard, consultant pour la
jeune entreprise.

Sile marché duvin enligne
ne manque pas de concur-
rence, Cavissima mise sur son
offre “intégrée” pour se démar-
quer. “Notre concept est une
premiére mondiale’, assure
Thierry Goddet. Un module
“investissement” devrait méme

Constituer sa cave a vin de

:

Thierry Goddét, président et fondateur de Cavissima.

PHOTO : D. R;

bientot enrichir le site. Lancé
au premier trimestre 2012, il
permettra aux amateurs d'étre -
conseillés et de mettre en

-place une véritable stratégie

d’achat.

Cavissima emploie aujour-
d’hui trois personnes. Le
chiffre d’affaires 2011, situé
a 200 000 €, devrait passer a
600000£ en 2012 et desrecru-
tements suivre dans les deux
ans a venir. Pour asseoir son
développement, 'entreprise
a levé des fonds cette année.
Les actionnaires de départ ont
d’abord décidé d’'une aug-
mentation de capital, avant
d’inviter de nouvelles tétes

- ase joindre au tour de table.

Apres un pitch en direct sur
BFM Business, Thierry God-
det a pu compléter, en sep-

tembre, I'objectif de levée

de fonds de 250 000 € et a
accueilli sixnouveaux action-
naires. Autre avancée pour
Cavissima : l'ouverture a
I'international, avecla traduc-
tion prochaine du site en plu-
sieurs langues, comme I'an-
glais et le russe. Le concept
pourrait bien séduire au-dela
des frontieres. “Nous avons
déja quelques clients chinois’,
conclut Thierry Goddet.
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